
MANSIONI
• Acquisizione di nuovi clienti e gestione del portafoglio
• Sviluppo commerciale nel canale rivenditori e utilizzatori (panifici, pasticcerie, horeca) sulla base degli obiettivi assegnati
• Interfaccia con aziende produttrici del settore bakery e pastry
• Analisi delle esigenze dei clienti e proposta di soluzioni tecniche e commerciali mirate
• Pianificazione visite Opinion Leader del settore con relativo sviluppo 

PROFILO
• Domicilio in Toscana o Umbria
• Buona conoscenza della lingua inglese (livello minimo: B1)
• Ottime capacità relazionali e comunicative anche in contesti strutturati
• Conoscenza tecniche di produzione del settore
• Disponibilità a trasferte in Italia e all’estero

LA NOSTRA OFFERTA
• Ambiente di lavoro stimolante
• Opportunità di crescita professionale
• Formazione continua, tecnica e commerciale
• Rimborso spese a piè di lista
• Benefit: auto aziendale ad uso promiscuo

ORARIO DI LAVORO
Full time con flessibilità legata alla natura delle attività commerciali e dei clienti

FIELD SALES SPECIALIST 

Se interessati inviare la candidatura a: info@ireksitalia.it con riferimento Inserzione: FS_A2_2026

IREKS ITALIA, filiale del gruppo IREKS, uno fra i leader mondiali nella produzione di ingredienti per panificazione e malti di alta qualità, opera 
sul mercato italiano a stretto contatto con panifici, pasticcerie, grossisti e industrie del settore a cui offre anche servizi dedicati di consulenza 
tecnica qualificata. 
La Direzione Commerciale, nell’ottica di un potenziamento della propria struttura di vendita, ricerca un: FIELD SALES SPECIALIST con esperienza 
pluriennale maturata nel settore B2B. La figura di Field Sales Specialist si occuperà della vendita di materie prime per il settore della panificazione 
e della pasticceria rispondendo direttamente alla Direzione Vendite.

PADERNO DUGNANO         APPENA POSSIBILE


